Экономическая теория
1.Сущность денег и их функции. Денежный рынок
Деньги - товар, особого рода, выступающий в роли всеобщего эквивалента или же всеобщего покупательного средства. Сущность денег раскрывается в их функции. Выделяют четыре основные функции денег: мера стоимости, средство обращения, средство платежа и средство накопления.

Как мера стоимости деньги измеряют стоимость товаров. Это осуществляется с помощью масштаба цен, суть кот. заключается в фиксировании законом конкретных денежных единиц. Масштаб цен устанавливает государством. Деньги как мера стоимости воплощают в себе общественные затраты труда.

Деньги как средство обращения выступают посредником обмена товаров. Формула этой функции имеет вид: Т – Д – Т. В этой формуле 2 самостоятельных акта обращения:1- продажа товаров, 2- их купля. Эти акты, как правило, не совпадают во времени и в пространстве, что обуславливает наличие отдельно денег и товаров. 

Наличие двух самостоятельных актов: продажи и купли товаров создает возможность и необходимость накопления денег. Деньги, накапливаясь, могут превратиться в сокровища. Их собиратель стремится больше продавать и меньше покупать.

Развитие товарно-денежных отношений в экономике порождает такую функцию денег, как средство платежа. Чаще всего она связана с продажей товаров в кредит. Эта функция реализуется при выплате з/п, всякого рода финансовых обязательств, займов, налогов. Эта функция порождает так называемые кредитные деньги: векселя, банкноты, чеки, кредитные карточки.

Завершающей функцией денег являются мировые деньги. По своей сути они выполняют все названные выше функции, но уже в рамках товарно-денежного оборота между различными странами. В качества полноценных денег на мировом рынке выступает золото, его весовое количество. С этой точки зрения золото как деньги является всемирной мерой стоимости. 

Типы д: товарные, метал, бумаж, банковс.

Реальная стоимость денег (покуп. способность)- кол-во тов/усл. К-е можно купить за 1 ден. ед-цу. 

Кол-во д в обр-е = сумма бум и мет + банков.

Денежный рынок – это часть рынка ссудных капиталов, где осуществляются в основном краткосрочные депозитно-ссудные операции, обслуживающие в основном движение оборотного капитала предприятий, краткосрочных ресурсов банков, учреждений, государства и частных лиц. Важнейшими инструментами операций на денежном рынке явл. казначейские векселя, депозитные сертификаты, банковские акцепты и другие средства расчетов. Институциональная структура ден. рынка состоит из банков, компаний, брокерских и дилерских фирм, различных фондов и др. фин. - кредитных учреждений. Средства, привлекаемые банками и другими фин.- кредитными учреждениями, явл. источниками ресурсов ден. рынка. Основными заемщиками ден. ресурсов выступают промышленные и торговые фирмы, фин. – кредитные институты, государство. С помощью ден. рынка осуществляется регулирование ликвидности банков путем взаимного предоставления краткосрочных кредитов. На состояние ден. рынка оказывают воздействие циклические изменения в экономике, инфляция, ден. – кредитная политика государства. 

2. Количественная теория денег и ее основные версии.

Количественная теория денег возникла в конце XVII - начале XVIII вв. Ее важнейшие положения сводятся к обоснованию зависимости количества денег в обращении от уровня цен на товары и услуги. Стоимость денег определяется их количеством, находящимся в обращении. Сторонники количественной теории считали стоимость денег фиктивной величиной. Отсюда делался определяющий вывод, что деньги не могут иметь своей внутренней стоимости. Поэтому деньгами могут быть любые предметы (вещи), которые будут удобным средством в процессе товарного обращения. Постулаты количественной теории существенно отличаются от марксистских.

Во-первых, количественники сущность денег связывают с их покупательной способностью. Причину изменения этой способности они видят в изменении стоимости товаров, деньги же, как счетный инструмент, должны лишь выражать эти изменения, деньги, по их мнению, не могут иметь абсолютную внутреннюю стоимость. Стоимость денег всегда относительна. 

Во-вторых, представители количественной теории несколько иначе рассматривали функции денег. Они выделяли только три функции: средство обмена, единица выражения стоимости и средство сохранения стоимости. Функции средства платежа и мировых денег она не отвергает, а считает их производным от трех первых.

Представители современной линии количественной теории денег предлагают рассматривать деньги как стандартное средство обмена. Поэтому денежные функции может выполнять долговая расписка (вексель), государственные облигации, банковские счета, записи в бухгалтерских книгах и электронные носители. В любом случае банкнота (кредитный билет Центробанка) или другие виды денег никак не связаны с наличием золота. В современном денежном обращении деньги есть простые инструменты подсчета стоимости сравнительных товаров. Это сравнение происходит не через стоимость денег, а через стоимость товаров. Дано положение подтверждает мнение приверженцев количественной теории, что роль денег может выполнять любая вещь, лишь бы она выполняла три основные функции:

 - средство обращения, может быть любая вещь, кот. признается участниками обмена в качестве инструмента соизмерения стоимостей товаров. Она выступает универсальным средством обмена, ибо каждый человек, продавший за день какой-либо товар, может купить на эти деньги также любой товар. Денежное посредничество делает обмен более эффективным.

- деньги как мера стоимости понимается как средство сравнения стоимостей обмениваемых товаров. Деньги лишь знак стоимости. Сегодня национальные меры стоимости приравниваются к доллару США, как наиболее устойчивой и распространенной денежной единицы.

- деньги как средство накопления. Деньги рассматриваются как воплощение богатства. Но оно подвержено обесцениванию под воздействием инфляции. Поэтому более надежным средством воплощения богатства, чем банкнота, будет финансовый актив, приносящий доход (ценные бумаги, акции, облигации).

Теория Маркса: кол-во денег в обращении = сумма цен товаров / число оборотов ден. массы в год

Уравнение обмена Фишера: кол-во обращ денег * скорость обр-я д = коло-во товаров * ср.уровень товаровн цен

3. Рынок капитала. Процентная ставка и инвестиции
Рынок капитала и капитальных активов – это составная часть рынка факторов производства. К капитальным активам относятся: все разновидности зданий и сооружений, техники и машин производственного назначения, оборудования и инструментов; сырье и материалы; энергия и идеи; программное обеспечение для ЭВМ.

В современной экономике границы понятия капитала распространяются на физически осязаемые и неосязаемые объекты. Рынок факторов производства, специфика действующих здесь законов спроса и предложения устанавливают цену любой разновидности капитальных активов. Их ценой выступает тот доход, кот. они способны принести в результате использования, производительного применения.

Рынок капитала – взаимодействие спроса фирм на заемный капитал для инвестиций и предложения заемных средств с их стороны. 
Обобщающим выражением дохода на капитал, капитальные активы выступает годовая процентная ставка, т.е. такая величина дохода, кот. исчисляется за определенный период времени, чаще всего за год, в процентном соотношении к величине применяемого капитала. Размер получаемого дохода выступает, по существу, ценой капитала и капитальных активов в различных формах. Все формы капитала и капитальных активов достаточно разнообразны, их зачастую невозможно суммировать в натурально- вещественном выражении. Однако рынок требует их единообразной оценки и соизмерения, без кот. невозможно принять обоснованные инвестиционные решения, осуществить расчет возможных доходов.

Общим знаменателем, к кот. сводят стоимость капитала в форме любого актива, выступает их денежная оценка. В денежном измерении обозначен номинал облигаций, акций, любых других ценных бумаг. По существу, все экономические блага производственного назначения, будучи выраженными, в денежной форме, приобретают вид капитального актива, обращающегося на рынке.

Процент как доход на капитальные активы будет тем выше, чем выше производительность реальных экономических благ, представленных капитальными активами как факторами производства.

Для сложных производственных процессов в текущей момент или для осуществления их в будущим требуется накопление денежных средства, кот. по мере превращения их в реальный капитал будут высокопроизводительными, а следовательно принесут более высокий доход в будущем. Именно с этой целью осуществляется накопление капитала и его инвестирование. Оценка прибыльности осуществляется на основе чистой производительности капитала, исчисляемой, во-первых, после всех платежей от прибыли, и, во-вторых, в сопоставлении с осуществленными затратами. Эффективный инвестиционный проект – это проект, годовой доход от которого не ниже рыночной нормы процента по любому другому капитальному активу, включая банковскую процентную ставку.

Исчисление дохода, или определение расчетной величины чистой производительности капитала, называется дисконтированием (метод соизмерения ценности опред. Ден. суммы в масштабах тек. И буд. времени). Банковская процентная ставка играет в этих расчетах определяющую роль. На ее основе осуществляется расчет дохода в форме процентов, кот. могут быть получены от будущих инвестиционных проектов. Дисконтирование осуществляется по формуле: t 

Dt = Сумма D / ( 1 + r )

Расчет буд стоимости ден

Расчет сегодн ценности буд. суммы ден 

D = Сумма Dt * ( 1 + r )

D – текущая дисконтированная стоимость актива; Dt – ежегодный будущий доход от актива, инвестированного на период, равный t лет, r – норма банковского процента.

Инвестиционные решения обосновываются исходя из таких параметров текущего момента как цена приобретаемых на рынке инвестиционных товаров, норма процента, уровень годового дохода от применения этих товаров, цены их возможной реализации по остаточной стоимости в конце срока службы.

Учет фактора риска и времени. 

4. Процесс накопления капитала. Концентрация и централизация капитала
Накопление капитала, превращение прибавочной стоимости в капитал в процессе расширенного воспроизводства. Накопление капитала является одновременно процессом воспроизводства материальных благ и производственных отношений. Движущие стимулы накопление капитала — погоня за максимальной прибылью и конкуренция, которая вынуждает увеличивать масштабы производства для сохранения своих позиций на рынке, а это требует расширения капитала, т. е. накопления.

Процесс накопление капитала происходит в 2 формах — концентрации капитала и централизации капитала. Концентрация капитала, процесс укрупнения индивидуальных капиталов за счёт капитализации части прибавочной стоимости. Приводит к возрастанию доли наиболее крупных капиталов в совокупном общественном капитале. Концентрация капитала отличается от централизации капитала, представляющей собой увеличение капитала в руках одного собственника или группы собственников за счёт поглощения или присоединения др. капиталов. Эти два способа увеличения капитала находятся в тесной взаимосвязи и отличаются только по источнику роста капитала; при концентрации капитала — это прибавочная стоимость, при централизации — уже существующие капиталы. Централизация капитала, процесс увеличения капитала одного или группы собственников в результате поглощения или присоединения других, уже существующих капиталов. Централизация капитала происходит в ожесточённой конкурентной борьбе путём образования акционерных обществ. С середины 50-х гг. высокими темпами начала развиваться новая форма Централизация капитала — диверсификация. Процессы вертикальной интеграции и диверсификации происходили не только за счёт внутренних накоплений фирм, но и благодаря слияниям и поглощениям независимых компаний. Изменился и сам характер этих процессов. Если в 50-х гг. преобладали поглощения мелких фирм крупными, главным образом в одной отрасли, то в 60-х гг. увеличилось число поглощений средних и крупных фирм и они носили многоотраслевой характер, т. е. приобретались фирмы, деятельность которых не была в производственном отношении связана с операциями компаний-покупателей. Возникли крупные монополистические промышленные объединения, которые охватывают др. сферы материального производства, например строительство, сферу услуг, превращаясь в сложный многоотраслевой организм. 

5. Издержки производства и прибыль как экономическая категория. Структурный состав издержек
Любая фирма, прежде чем начать производство, должна четко представлять, на какую прибыль она может рассчитывать. Для этого она изучит спрос и определит, по какой цене будет продаваться продукция, и сравнит предполагаемые доходы1 с издержками, которые предстоит понести.

Явные - все издержки фирмы на оплату используемых факторов производства (труд, земля (естественные ресурсы) и капитал, предпринимательские способности). Так или иначе, все явные затраты фирмы в конечном счете сводятся к возмещению использованных факторов производства. Сюда входит оплата труда в виде заработной платы, земли -в виде аренды, капитала — в виде расходов на основные и оборотные фонды, а также оплата предпринимательских способностей организаторов производства и сбыта. Сумма всех явных издержек выступает как себестоимость продукции, а разница между рыночной ценой и себестоимостью — как прибыль.

Альтернативными называются издержки использования ресурсов, являющихся собственностью фирмы. Эти издержки не входят в платежи фирмы другим организациям или лицам. Например, собственник земли не платит ренту, однако, обрабатывая землю самостоятельно, отказывается тем самым от сдачи ее в аренду и от дополнительного дохода, возникающего в связи с этим. 

Учет не только явных, но и альтернативных издержек позволяет более точно оценить прибыль фирмы. Экономическая прибыль определяется как разница между валовым доходом и всеми (явными и альтернативными) издержками.

Бухгалтерская прибыль (финансовая прибыль) представляет собой разность между валовым доходом (выручкой) фирмы и ее явными издержками. На практике, как правило, руководитель сталкивается именно с этим видом прибыли.

Прямые издержки — это такие издержки, которые можно пол​ностью отнести к товару или услуге. К ним относятся:

· стоимость сырья и материалов, используемых при произ​водстве и реализации товаров и услуг;

· заработная плата рабочих (сдельная), непосредственно за​нятых производством товаров;

· иные прямые затраты (все расходы, которые так или иначе непосредственно связаны с товаром).

Косвенные (накладные) издержки — это издержки, не связанные напрямую с тем или иным товаром, а относятся к фирме в целом. Они включают:

• расходы на содержание административного аппарата;

· арендную плату;

· амортизацию;

· проценты за кредит и т.п.

Постоянные издержки FC(anm. fixed costs) — это издержки, ко​торые не зависят от объема производства. Переменные издержки VC (англ, variable costs) — это издерж​ки, зависящие от объема производства. Прямые затраты на сырье, материалы, рабочую силу и т.п. изменяются в зависимости 6т масштабов деятельности. Сумма постоянных и переменных издержек представляет собой валовые, или суммарные, издержки фирмы ТС (англ, total costs)

Под средними понимаются издержки фирмы на производство и реализацию единицы товара. Выделяют:

· средние постоянные издержки AFC (англ, average costs), которые рассчитывают путем деления постоянных издер​жек фирмы на объем производства;

· средние переменные издержки Л КС (англ, average variable costs), исчисляемые путем деления переменных издержек наобъем производства;

· средние валовые издержки или полная себ-ть единицы изделия АТС (англ, average total costs), которые определяют как сумму средних переменных и средних постоянных издержек или как частное от деления валовых издержек на объем выпуска.

6. Прибыль в экономической теории: два подхода. Прибыль: определение, ее виды

Экономичёская, или чистая, прибыль — это то, что остается после вычитания всех издержек, как явных, так и скрытых издержек из общего дохода фирмы. Явные издержки — это платежи фирмы внешним поставщикам ресурсов, которые были использованы данной фирмой Скрытые издержки — это расходы на заработную плату, ренту, процент и нормальную прибыль.

Следует различать экономическую и нормальную прибыль. Заработная плата, или вознаграждение, предпринимателя называются нормальной прибылью. Это минимальный доход предпринимателя в какой-то определенной сфере производства. По определению, выплата такой нормальной прибыли входит во вмененные издержки. Экономическая же прибыль — это остаток от общего хода после вычета всех издержек. Прибыль — это результат ей хозяйственной деятельности фирм. Она может быть либо положительной либо отрицательной (убытки).

Экономическая природа прибыли

Важнейшей категорий рыночной экономики является прибыль. Прибыль, точнее, ее максимизация выступает непосредственной целью производства в любой отрасли национальной экономики. 

Источники экономической прибыли

Источники экономической прибыли следует видеть в эффективном использовании ресурсов, как людских, так и материальных. 

В условиях статичной экономики чистая прибыль равна нулю. Потому что в статичной экономике: 1) все основные данные — предложение ресурсов, технические знания и вкусы потре6итёлей — постоянны и неизменны; 2) будущее вполне предсказуемо, экономической неопределенности нет в связи с отсутствием инновационного изменения; З) издержки полностью возмещаются в долгосрочном периоде, не оставляя никакого остатка в виде чистой прибыли. Для статичной экономики характерно понятие нулевой экономической прибыли.

Существование прибыли связано с динамичным характером экономики. В динамичной экономике: 1) все основные данные — предложение ресурсов, техника и технология, совокупный спрос всегда меняются и будущее неопределенно; 2) предприниматели берут на себя риск. Риск выступает в двух видах. Страхуемый риск — это риск пожара, наводнения, кражи, несчастного случая — фирмы могут избежать их или по крайней мере обезопасить себя от них, осуществляя известные затраты в виде страховых взносов. Нестрахуемые риски — это неконтролируемые и непредсказуемые изменения в спросе (доходе) и предложении (издержках), с которыми сталкивается фирма. Чаще всего эти риски возникают в результате непредсказуемых изменений в результате экономического цикла. Процветание несет существенные прибыли большинству фирм, а застой предполагает огромные потери. Те отрасли, которые испытывают благотворное влияние, расширяют производство, а отрасли, которые испытывают обратное воздействие, — сокращают производство, главная черта динамичной экономики — это инновации, как источник прибыли. 

Функции Прибыли

Прибыль — это цель рыночной экономики. Ее функции: 1) прибыль эффективно распределяет ресурсы среди альтернативных производств; 2) прибыль действует как стимул для нововведений и инвестирования, что, в свою очередь, вызывает рост объема производства и занятости; З) прибыль — это сигнал о том, что общество желает расширения данной конкретной отрасли. Убытки сигнализирует о необходимости сократить больные или ненужные отрасли.

В экономической теории выделяют экономический и бухгалтерский подходы к издержкам производства и прибыли. Прибыль обычно определяют как разность между валовым доходом и валовыми издержками. С точки зрения бухгалтера, в издержки должны включаться денежные расходы, которые фирма несет на приобретение машин, оборудования, сырья, материалов, на выплату з/п работникам и т.д. Фирма в этом случае несет явные издержки, поскольку выплачивает эти деньги внешним по отношению к ней хозяйствующим субъектам, покупает необходимые ресурсы на рынке. Другими словами, явные, или бухгалтерские, издержки, включают в себя только денежные затраты. В связи с этим, бухгалтерская прибыль представляет собой разность между полной выручкой и явными (бухгалтерскими) издержками.

Однако, согласно экономической теории, в экономические издержки должна входить стоимость услуг всех факторов производства, независимо от того, покупаются ли они на рынке или являются собственностью фирмы. Используя собственные ресурсы (собственный капитал, землю, собственные предпринимательские способности), владелец этих факторов не несет явных денежных затрат, это неоплачиваемые, или неявные, издержки. Но это именно издержки, поскольку они могут быть представлены в денежной форме в виде платежей, которые могли бы быть получены фирмой при альтернативном использовании данных внутренних ресурсов. Потеря этих платежей и означает, что фирма несет издержки.

В полные (экономические) издержки экономист должен включать и нормальную прибыль как минимальный доход предпринимателя, необходимый для привлечения и удержания этого ресурса в данном производственном процессе. Экономическая прибыль возникает в том случае, если общая выручка превышает все издержки - и явные, и неявные, включая в последние и нормальную прибыль.

7 Заработная плата в экономической теории: два подхода. Аспекты дифференциации

Специфика рынка труда во многом определяется особенностями товара, который на нём представлен. На рынке труда продаётся и покупается не сам труд, а услуги труда, кол-во и кач-во которых зависят от многих факторов - уровня профессиональной подготовки работника, его квалификации, опыта, добросовестности и др. Купля-продажа услуг труда выступает в форме найма свободного работника на определённых условиях, касающихся продолжительности рабочего дня, размеров з/п, должностных обязанностей и др.

Определение заработной платы, ее виды

Заработная плата — это плата, или цена, за труд, предоставляемый человеком с целью реализации его деловой активности. Все наемные работники получают заработную плату. На практике заработная плата может принять форму премий, гонораров, вознаграждений. Величина заработной платы зависит от ставки заработной платы — цены, выплачиваемой за единицу времени (час, день, неделя).

Необходимо видеть различие между денежной, или номинальной и реальной заработной платой. Номинальная заработная плата — это сумма денег, полученная за час, день, неделю и т. д. Это то, что получаем в кассе. Реальная заработная плата — количество товаров и услуг, которые можно приобрести на номинальную заработную плату, т. е. это покупательная способность, номинальной заработной платы. Реальная заработная дата зависит от (1)номинальной заработной платы и (2)цен на товары и услуги. Изменение реальной заработной платы в процентном отношении можно определить как разницу между процентным изменением в номинальной заработной плате и процентным изменением в уровне цен.

Так, повышение номинальной заработной платы на 8% при росте уровня цен на 5% дает прирост реальной заработной платы на 3%.

Однако номинальная и реальная заработная плата не обязательно изменяются в одном и том же направлений. Например, номинальная заработная плата может повыситься, а реальная заработная пата в то же самое время — понизиться, если цены на товары воз растают быстрее, чем номинальная заработная штата. 

Реальная заработная плата и производительность труда

Спрос на труд или на любой другой ресурс зависит от его производительности. Чем выше производительность труда, тем выше спрос на него. Производительность труда от таких факторов, как: 1) качество труда, 2) уровень технического и технологического прогресса, З) объем применяемого основного капитала, 4) система управления экономикой, 5) природные ресурсы, а также б) социальный и политический климат, стимулирующий производство и производительность, и 7) размеры внутреннего рынка, обеспечивающего фирмам возможность реализации продукции массового производства. Важно понять, что производительно труда в значительной степени зависит не только от качества самого труда, но и от всех перечисленных моментов.

Обратим внимание на тесную взаимозависимость в длительном периоде между реальной заработной платой а производительностью труда: реальная почасовая заработная плата растет приблизительно такими же темпами, как производительно труда Чем больше объем производства в час, тем больше реальный доход на каждый отработанный час.

Возьмем простой случай это классический пример с Робинзоном Крузо на необитаемом острове: то количество рыбы, которую он может поймать за час, и есть его реальная заработная плата.

Дифференциация ставок заработной платы

Значительную дифференциацию заработной платы среди отдельных групп профессий можно объяснить взаимодействием спроса и предложения. Если все рабочие однородны и все работы одинаково привлекательны для рабочих, то все рабочие получали бы абсолютно одну и ту же ставку заработной платы. Такое утверждение важно с той точки зрения, что оно раскрывает причины, почему действительно на практике различаются ставки заработной платы. А именно: 1) рабочие — неоднородны (они различаются по способностям, также уровню подготовки и в результате попадают в не конкурирующие друг с другом профессиональные группы); 2) виды работ различаются по своей привлекательности; З) рынки труда обычно характеризуются несовершенной конкуренцией. 

Например, ученый не конкурирует с хирургом, а продавец не конкурируют ни с ученым, ни с хирургом.

Понятие неконкурирующих групп помогает объяснить дифференциацию заработной платы для различных видов работ, которые могут выполнять ограниченное число рабочих. Выравнивающие различия в оплате труда позволяют понять дифференциацию заработной платы для определенных видов работ, на которых заняты рабочие одной и той же неконкурирующей группы с одинаковой квалификацией. Отклонения от условий конкуренции в виде различных ограничений мобильности помогают объяснить различия в заработной плате на одних и тех же работах.

8. Аграрные отношения и их особенности. Земельная рента
Земельная рента — это цена, уплачиваемая за использование земли и других природных ресурсов, количество которых (их запасы) строго ограничены. Именно уникальные условия предложения земли и других природных ресурсов, их фиксированное количество отличает рентные платежи от заработной платы, процента и прибыли. Предложение земли и иных природных ресурсов фактически строго ограничено. Фиксированный характер предложения земли означает, что спрос выступает единственным фактором, определяющим земельную ренту. Высокая цена в обрабатывающей промышленности дает стимул увеличить предложение, низкая цена побуждает уменьшить предложение. Но не так с землей. Рента не выполняет никакой побудительной функции, поскольку совокупное предложение земли фиксировано. Если рента равна 10 тыс. рублей или 1 рубль за гектар, все равно у общества будет одинаковое количество земли, пригодной для производства продукции. Другими словами, рентой можно было бы пренебречь, и это не оказало бы никакого воздействия на производственный потенциал экономики. По этой причине рента не обеспечивает изменения количества земли в экономике. 

Виды земельной ренты

А. Дифференциальная земельная рента.

Ограниченность земли ведет к возникновению монополии хозяйства на земле. Это означает, что каждый участок как объект хозяйства монополизирован определенным собственником, который не допустит приложения к этой земле чужого капитала. Монополия хозяйства на земле обусловливает своеобразное ценообразование в сельском хозяйстве.

В сельском хозяйстве при прочих равных условиях плодородные почвы приносят больше прибыли, и все предприниматели пытаются направить средства на обработку этих земель, но так как для удовлетворения спроса населения не хватает произведенной продукции только на плодородных почвах, необходимо производство и неплодородных. Именно в этой связи цена сельскохозяйственных продуктов регулируется издержками производства на менее дородных, или худших, землях, вовлеченных в хозяйственный оборот. Отсюда на средних и лучших землях возникает добавочная прибыль как результат в различии качества земли, как таковой, и местоположения (расположение земель вблизи рынков сбыта). Рента, возникшая в связи с различием земель по плодородию и местоположению, называется дифференциальной ренты 1.

Однако добавочная прибыль может возникать и на одинаковых качеству землях как результат инвестиций с целью улучшения качества земли. Рента, возникающая в результате дополнительных инвестиций, вызывающих рост производительности труда, называется дифференциальной ренты 2.

Различия между двумя формами дифференциальной ренты.

Во-первых, дифференциальная рента 1 возникает на основе ведения экстенсивного хозяйства, т.е. расширения обрабатываемой площади; тогда как дифференциальная рента 2 возникает только на основе интенсификации производства, или внедрения новой техники и технологии.

Во-вторых, дифференциальная рента 1 полностью присваивается собственником земли, а рента 2 — частично арендатором, т.е. лицом, которое временно использует землю за определенную плату — аренду.

Б. Абсолютная земельная рента.

Кроме монополии хозяйства на земле, существует монополия частной собственности на землю. Частная собственность на землю порождает абсолютную ренту независимо от ее качества.

В. Монопольная рента.

Кроме дифференциальной и абсолютной ренты, имеет место монопольная рента, т.е. на определенный вид сельскохозяйственных продуктов, производимых в ограниченных количествах, устанавливается монопольная цена, значительно превышающая их издержки.

Альтернативные варианты использования земли

Существуют альтернативные варианты использования земли.

Иначе говоря, землю можно использовать не только для возделывания пшеницы, овса, проса, выращивания скота, но и в качестве участка под дом или завод.

Цена земли

При условии существования частной собственности на землю возникает купля-продажа земли. Цена земли есть капитализированная земельная рента, она равняется земельной ренте умноженной на 100 и деленной на норму процента. Таким образом, цена земли определяется двумя факторами — величиной, земельной ренты и уровнем ссудного процента. Она прямо пропорциональна величине земельной ренты и обратно пропорциональна норме ссудного процента. Отсюда следует, что увеличение земельной ренты при прочих равных условиях ведет к повышению цены земли. Рента и норма процента определяют средний уровень цены земли. В каждый же данный момент рыночные цены на землю складываются под влиянием спроса на землю и ее предложения.

Если исходить из того, что земля является бесплатным Даром при роды и не требуется никаких затрат на ее производство, то почему следует платить ренту тем, кто волей истории или по наследству оказался собственником земли? Марксисты утверждают, что всякая земельная рента — нетрудовой доход. Поэтому землю следует национализировать — передать государству, с тем чтобы любые платежи за ее пользование могли бы быть Использованы государством в целях улучшения благосостояния всего населения, а не собственников земли, которые находятся в меньшинстве. По мнению экономистов и политиков антимарксистского земля как фактор производства должна быть объектом частной собственности, что и имеет место в странах с развитыми рыночными отношениями.

9. Сущность и ф-ии рынка. Виды р. Премсущ-ва и нес-во р.

Современный рынок представляет собой довольно сложное экономическое явление. Рынок — это не только место торговли и отношений продавцов и покупателей по поводу купли-продажи товаров и услуг по установившейся цене. Его нужно рассматривать как разветвленную сферу обращения, которая характеризуется обособлением материальных и трудовых ресурсов, затратами труда и опосредующими их товарно-денежными отношениями. 

Рынок выступает не только как чисто экономическое явление. Ему присущи и важные социальные аспекты. В этом смысле сейчас часто говорят о социально ориентированном рынке. Он формирует разнообразие форм собственности, уровень жизни населения, его благосостояние, структуру потребления, организационно-правовую систему и т.п.

Функции рынка:

1. Интегрирующая – соединяет производителей и потребителей и включает их в обмен продуктами труда и услугами;

2. Регулирующая – воздействие рынка на все сферы экономики, обеспечивает согласование производителей и потребителей по ассортименту, обеспечивает сбалансирование спроса и предложения, по цене, пропорционально производителям и потребителям между регионами;

3. Стимулирующая – рынок максимально пробуждает производителя к созданию новой продукции с наименьшими затратами и получению достаточной прибыли;

4. Ценообразующая – рынок, соизмеряя затраты и результаты, выявляет ценность товара не только в результате затрат труда, но и в результате определения полезности;

5. Контролирующая – рынок – контролер конечных результатов производства. Он определяет, нужен товару потребитель или нет, отвечает ли качество продукта запросам;

6. Посредническая – рынок обеспечивает встречу производителя и потребителя с целью обмена результатами труда. Потребитель имеет возможность выбора оптимального поставщика, а продавец – подходящего покупателя;

7. Информационная – рынок информирует производителей и потребителей о товарах и услугах, об условиях продажи товаров. Это мода и реклама;

Выделяются следующие типы рынков: 

1) Неразвитый - возник на начальном этапе становления товарного производ​ства. Обмен между производителями носил случайный характер, преимущественно в товарной, или бартерной, форме. 

2) Свободный - его называют еще и классическим. Для него характерны: неограниченное количество участников рыночных отношений; свободный выбор всеми членами общества видов деятельности; наличие свободной конкуренции между производителями; движение факторов производства без особых ограничений.

3) Регулируемый – его основу составляют свободное предпринимательство и воздействие на него государства. Свободная хозяйственная деятельность, основываясь на инициативном, творческом, а порой и рисковом труде, наряду с преимуществами, предполагает определенные социально-экономические последствия. Задача государства — снять или как-то ограничить эти негативные последствия. В связи с этим в ход пускаются различные экономические рычаги: цена, прибыль, госзаказ, налоги и т.п.

4) Деформированный - чаще всего характеризуется чрезмерным государственным вмешательством в рыночный механизм саморегулирования. Он существует сам по себе и с помощью присущих ему основных элементов (прибыль, цена, конкуренция, спрос, предложение и др.) обеспечивает развитие экономики. Государство должно поддерживать это развитие, используя свои демократические рычаги для достижения оптимума между регулирующим воздействием и рыночным механизмом.

Так же можно выделить следующие типы:

1. Оценка рынка по характеристикам совершенной и несовершенной конкуренции. 

Рынок совершенной конкуренции схож по своей сути со свободным рынком. Здесь множество продавцов и покупателей. Производимая продукция характеризуется однородностью. Каждый из конкурирующих производителей имеет свободный доступ на рынок. Совершенная конкуренция исключает воздействие продавцов и покупателей на рыночную цену. Она устанавливается в зависимости от спроса на товары и их предложение.

Рынок несовершенной конкуренции предполагает господство в экономике монополий, олигополии и монополистической конкуренции. Это реально существующая современная рыночная экономика. Чистая монополия характеризуется производством какого-либо продукта только одной фирмой и высокой степенью контроля над ценами на него. Присущим для олигополии является производство продукта относительно небольшим количеством фирм, контролирующих частично цены. Монополистическая конкуренция предполагает множество производителей, дифференциацию выпускаемой продукции и слабый контроль над ценами.

2.По экономическому назначению объектов рыночных отношений - рынок потребительских товаров и услуг, средств производства, сырья и материалов, рынок труда, ноу-хау, ценных бумаг и др.

3.По географическому признаку - местный, региональный, национальный и мировой. Каждый из этих рынков имеет количественную и качественную характеристики.

4.По отраслевому принципу, например автомобильный, компьютерный, нефтяной, зерновой и др. 

5.По характеру продаж: оптовый и розничный. 

Преимущества рынка:

1. эффективное распределение ресурсов;

2. возможность успешного функционирования при наличие весьма ограниченной информации;

3. гибкость и высокая адаптивность к изменяющимся ресурсам;

4. оптимальное использование результатов НТР;

5. свобода выбора и действий потребителей и продавцов;

6. способность к удовлетворению разнообразных потребностей. Рост качества товаров и услуг.

Несовершенство рынка:

7. рынок не способствует сохранению не производственных ресурсов;

8. нет экономического механизма защиты окружающей среды;

9. рынок не может регулировать использование всех ресурсов, принадлежащих всему человечеству;

10. рынок не гарантирует право на труд и доход;

11. не обеспечивает фундамент исследования в науке;

12. подвержен не стабильному, циклическому развитию с присущей безработицей и инфляцией.

10. Государство в рынояной экономике. Задачи экономической политики

Проблемы, к-ые не м. решить рыночный механизм, должно решить гос-во. В качестве этих проблем выступают:

· правовое обеспечение функционирования рыночного механизма;

· производство общественных товаров и услуг;

· воздействие на побочные эффекты производства и потребления;

· стабилизация макроэкономических процессов;

· социальные отношения, включая отношения между работодателями и работающими по найму, а также социальное обеспечение;

· организация денежного обращения.

Система типовых мер законодательного, исполнительного и контролирующего характера, осуществляемых правомочными госучреждениями и общественными орг. с целью экономической и социальной стабилизации и приспособления существующей социально-экономической системы к изменяющимся условиям, называется государственным регулированием экономики (ГРЭ).

Госрегулирование эк-ки осуществляется с помощью различных методов-инструментов, способов воздействия на различные стороны экономики: административные средства базируются на силе госвласти и включают в себя меры запрета, разрешения, принуждения. Сфера их действий заключается в принятии закон-х актов, установлении норм, стандартов и выдачи лицензий; Эк-ие средства госрегулирования делятся на: (А) средства денежно-кредитной (ч/з эту политику осуществляется: -регулирование учетной ставки; -установление и изменение размеров минимальных резервов, которые финансовые институты обязаны хранить в центральном банке; -операции государственных учреждений на рынке ценных бумаг, таких как эмиссия государственных обязательств, торговля ими и погашение)

(В) бюджетной политики (ч/з нее осуществляется прямое гос. хозяйственное регулирование) Госбюджет - это доходы и расходы центрального правительства и местных властей и главным инструментом мобилизации финансовых средств для покрытия госрасходов являются налоги.

Методы госрегулирования в разных странах могут использоваться самые различные. Причем методы административного и экономического воздействия используются во взаимосвязи. Экономические методы наиболее распространены в рыночной экономике, тем не менее есть области экономической и социальной жизни, где без административных методов не обойтись. Сфера их применения такова: -контроль над монопольными рынками; -регулирование побочных эффектов рыночных процессов; -контроль за соблюдением национальных стандартов ( предельно допустимых норм содержания вредных примесей в потребительских благах, стандартов качества и проч.); -определение и поддержание минимально допустимых параметров уровня жизни населения( прожиточный минимум, минимальные зарплаты, пенсии

Экономические функции государства:

1. Производство общественных благ (оборона, транспорт, охрана общественного порядка)

2. Регулирование «естественных монополий» (устанавливает «потолок» цен и следит за качеством товаров и услуг) 

3. Устранение чрезмерного социального неравенства с помощью социальной политики: установление min з/п; индексация доходов; выравнивание налогов; дотации нуждающимся

4. Поддержание макроэкономической стабильности: борьба с инфляцией, поддержание валютного курса

5. Сглаживание экономического цикла и поддержание экономического роста: денежно-кредитное регулирование; налоговое регулирование; промышленная и НТП политика.

11. Равновесие фирмы в условиях совершенной конкуренции
Чистая к-я –на рынке большое число фирм, производ-х стандартизированный продукт. Новые фирмы м. легко войти в отрасль.

Совершенная конкуренция предполагает выполнение следующих условий:

1. Однородность продукции. Для того чтобы конкуренция была совершенной, предлагаемые фирмами товары должны отвечать условию однородности продукции. Это значит, что продукция фирм в представлении покупателей гомогенна и неразличима, т. е. продукты разных предприятий совершенно взаимозаменяемы (являются полными товарами-субститутами). В этих условиях ни один покупатель не пожелает платить гипотетической фирме цену большую, чем он заплатит ее конкурентам. Ведь товары одинаковы, покупателям безразлично, у какой фирмы их приобретать, и они, разумеется, останавливают свой выбор на самых дешевых. То есть условие однородности продукции фактически означает, что разница в ценах есть единственная причина, по которой покупатель может предпочесть одного продавца другому.

2. Малые размеры. Далее, при совершенной конкуренции ни продавцы, ни покупатели не влияют на рыночную ситуацию вследствие малости и многочисленности всех субъектов рынка. Иногда обе эти стороны совершенной конкуренции объединяют, говоря об атомистической структуре рынка. Это означает, что на рынке действует большое число мелких продавцов и покупателей подобно тому, как любая капля воды состоит из гигантского числа крошечных атомов.

При этом совершаемые потребителем покупки (или продавцом продажи) настолько малы по сравнению с совокупным объемом рынка, что решение понизить или повысить их объемы не создает ни излишков, ни дефицитов. Совокупный размер спроса и предложения попросту «не замечает» столь мелких изменений. Так, если один из бесчисленных пивных ларьков в Москве закроется, столичный рынок пива не станет ни на йоту более дефицитным, точно так же как на нем не возникнут излишки любимого народом напитка, если дополнительно к существующим появится еще одна «точка».

Невозможность диктовать цену рынку. Вышеперечисленные ограничения (однородность продукции, многочисленность и малый размер предприятий) фактически предопределяют, что при совершенной конкуренции субъекты рынка не в состоянии оказывать влияние на цены. Оказывать же влияние на общую ситуацию рыночные субъекты в условиях совершенной конкуренции могут только тогда, когда действуют в согласии. То есть тогда, когда какие-то внешние условия побуждают всех продавцов (или всех покупателей) отрасли принимать одинаковые решения. 

3. Отсутствие барьеров. Следующим условием совершенной конкуренции является отсутствие барьеров при входе на рынок и выходе с него. Когда такие барьеры есть, продавцы (или покупатели) начинают вести себя как единая корпорация, даже если их много и все они - мелкие фирмы. Покупатели свободно меняют свои предпочтения при выборе товаров, а продавцы легко переключают производство на выпуск более прибыльных продуктов. Нет трудностей и с прекращением операций на рынке. Условия не вынуждают никого оставаться в отрасли, если это не соответствует его интересам.

Другими словами, отсутствие барьеров означает абсолютную гибкость и адаптивность рынка совершенной конкуренции.
4. Совершенная информация. Последнее условие существования рынка совершенной конкуренции состоит в том, что информация о ценах, технологии и вероятной прибыли свободно доступна абсолютно для всех. У фирм есть возможность быстро и рационально реагировать на изменившиеся условия рынка посредством перемещения применяемых ресурсов. Не существует никаких коммерческих тайн, непредсказуемого развития событий, неожиданных действий конкурентов. То есть решения принимаются фирмой в условиях полной определенности в отношении рыночной ситуации или, что то же самое, при наличии совершенной информации о рынке.

Вход на рынок совершенной конкуренции и выход из него открыт для всех фирм без исключения. Поэтому в долгосрочном периоде уровень прибыльности становится регулятором используемых в отрасли ресурсов. Если установившийся в отрасли уровень рыночных цен выше минимума средних издержек, то возможность получения экономических прибылей послужит своеобразным стимулом для входа в данную отрасль новых фирм. Отсутствие барьеров на их пути приведет к тому, что на производство данного вида товаров будет направляться все большая доля ресурсов.

Таким образом, совершенная конкуренция обладает своеобразным механизмом саморегуляции. Его суть состоит в том, что отрасль гибко реагирует на изменение спроса. Она привлекает такой объем ресурсов, который увеличивает или уменьшает объем предложения ровно настолько, насколько необходимо, чтобы компенсировать изменение спроса. И обеспечивает на этой основе долгосрочную безубыточность фирм.

Недостатки совершенной конкуренции:
1) Малые предприятия, типичные для этого типа рынка, часто оказываются неспособными использовать наиболее эффективную технику. Дело в том, что экономия на масштабах производства часто бывает, доступна только крупным фирмам.

2) Рынок совершенной конкуренции не стимулирует научно-техниче​ский прогресс. Действительно, небольшим фирмам обычно не хватает средств, чтобы финансировать длительные и дорогостоящие научно-ис​следовательские и опытно-конструкторские работы.

12. Несовершенная конкуренция. Монополия и ее виды. Ценообразование в условиях монополии
Под несовершенной конкуренцией понимается рынок, на котором не выполняется хотя бы одно из условий чистой (совершенной) конкуренции.

Несовершенную конкуренцию принято подразделять на три основных типа: монополистическая конкуренция, олигополия, монополия.
Понятие чистой монополии является абстракцией. Есть очень немного продуктов, у которых нет заменителей. Редко когда на национальном или мировом рынке есть только один продавец. Чистая монополия чаще характерна для локальных рынков, чем для общенациональных. Чистый монопсонист — это единственная на рынке фирма, которая является покупателем ресурса или его услуг, предлагаемых на этом рынке, причем возможностей альтернативного сбыта достаточно мало или нет совсем. Монопсонист обладает властью, достаточной для влияния на цену услуг ресурса, которые закупает. Кривая предложения услуг ресурса монопсониста имеет восходящий характер. Поэтому монопсонист может влиять на цену закупаемого ресурса путем изменения приобретаемого количества.

Можно выделить следующие типы монополий:

• естественная монополия — монополия в этом случае обусловлена тем, что на длительных временных промежутках средние издержки в отрасли будут минимальными, если в ней действует одна, а не несколько конкурирующих фирм;

• случайная монополия — возникает в результате временного превышения спроса над предложением данного продукта. Носит временный характер;

• искусственная монополия — возникает в результате ограничений на выпуск данного вида продукции со стороны государства.

Монополист в состоянии увеличить прибыль при помощи так называемой «ценовой дискриминации» — продажи одного и того же товара разным потребителям по разной цене. Выделяют 3 вида ценовой дискриминации:

• каждая единица товара реализуется по цене спроса на нее, а так как цена спроса различна у разных покупателей, то и возникает дискриминационный эффект;

• цена продукции одинакова для всех потребителей, но отличается в зависимости от количества приобретаемых товаров;

• разным покупателям продукция реализуется по разным ценам.

Ценовая дискриминация может возникнуть только в случае, если продавец в состоянии сегментировать рынок, т.е. тем или иным путем установить насколько эластичен спрос различных покупателей. 

Ценовая дискриминация может быть выгодна и продавцам, и покупателям. Продавцы увеличивают, таким образом, свои доходы, а многие потребители, не имевшие бы возможности приобретать продукцию по очень высокой цене, также становятся покупателями.

Монополистическая конкуренция - одна из форм несовершенной конкуренции. Сочетание элементов монополии и конкуренции определяет поведение фирм на этом рынке, для обозначения которого экономисты не случайно используют название, включающее оба этих термина. На рынке действует множество фирм, причем среди них либо вообще нет крупных, либо они не имеют решающих преимуществ над мелкими и соседствуют с ними. Барьеры на пути проникновения на такой рынок сравнительно невысоки: чтобы открыть мастерскую по выпуску мягкой мебели или модную парикмахерскую, большие капиталы не нужны, да и конкурентам трудно помешать этому. Незатруднителен обычно и уход с рынка - всегда находятся покупатели, готовые купить небольшое дело.

Дифференциация продукта. Выпускаемый каждой фирмой товар чем-то отличается от изделий других компаний. Любой из производителей занимает своеобразное положение «мини-монополиста» (единственного производителя конкретной узкой разновидности данного продукта) и обладает известной властью на рынке. Сегментация рынка. Каждая фирма, действующая в условиях монополистической конкуренции, контролирует лишь небольшую долю всего рынка соответствующего продукта. Однако дифференциация товара приводит к тому, что единый рынок распадается на отдельные, сравнительно самостоятельные части (их называют сегментами рынка). И на таком сегменте рынка доля даже маленькой фирмы может стать очень большой.

Факторы дифференциации продуктов. Дифференциация продуктов возникает из-за существования между ними различий в качестве, сервисе, рекламе. Качество не является одномерной характеристикой, т.е. не сводится к оценке, плохой товар или хороший. Даже основные потребительские свойства самых простых продуктов удивительно разнообразны. И все эти свойства лишь в порядке исключения могут быть гармонично объединены в одном товаре. Во многих случаях выигрыш и некотором свойстве продукта неизбежно ведет к проигрышу в другом. Основой для дифференциации могут служить также дополнительные потребительские свойства, т.е. те особенности товара, которые влияют на легкость или удобство его использования (например, разные размеры расфасовки, отличие упаковок и пр.). При этом практика показывает, что на зрелом, насыщенном рынке именно дополнительные свойства определяют судьбу товаров. Важной качественной характеристикой продукта является его местоположение. Для розничной торговли и многих видов услуг оно вообще имеет решающее значение. Так, если сеть заправочных станций редка, то ближайшая бензоколонка автоматически становится монополистом для своей округи.

Наконец, основой дифференциации продуктов могут служить даже мнимые качественные различия между ними. 

13. Рынок факторов производства
Обратимся к особенностям рыночного товарооборота факторов производства. В целом здесь действуют те же законы спроса и предложения и тот же механизм конкурентного равновесия цен. Однако сами факторы производства как товарные группы, их присвоение, распределение и ис​пользование затрагивают более глубинные общественно-экономические отношения. Поэтому рынки факторов производства являются особым видом рынков в системе рыночной экономики. Рынки факторов производства — это сферы то​варного оборота таких важнейших групп ресурсов хозяйственной деятельности, как земля, природные ископаемые и искусственные сырьевые ресурсы, ресурсы труда (в совокупности разнообразных специальностей и квалификации), капитально-технические ресурсы.

Покупатели и продавцы на рынке факторов производства
В отличие от рынков конечных товаров и услуг, где фирмы являются продавцами, а потребители товаров и услуг - покупателями, на рынках факторов производства фирмы являются покупателями рабочей силы, природных ресурсов, земли, капитала в его различных формах - денежной, производительной, в форме ссудного или фиктивного капитала (капитала, представленного в виде ценных бумаг).

Спрос на рынке факторов производства складывается так же, как и на рынке любого другого товара, потому что сами ресурсы в рыночной экономике выступают в качестве товаров.

Однако спрос на факторы производства имеет свою специфику. Особенностью, специфической чертой спроса на любые факторы производства является то, что он имеет производный, вторичный характер по сравнению со спросом на конечные потребительские блага. Производный характер спроса на факторы производства объясняется тем, что потребность в них возникает лишь в том случае, если с их помощью могут быть произведены пользующиеся спросом конечные потребительские блага, т.е. товары или услуги обычного потребительского назначения.

Спрос на любой фактор производства может возрастать или снижаться в зависимости от того, возрастает или снижается спрос на потребительские товары, изготовляемые с помощью данного фактора производства.

Спрос на факторы производства предъявляют лишь предприниматели, т.е. та часть общества, которая способна организовать и осуществить выпуск продуктов и услуг, необходимых для конечного потребления. Предприниматели стремятся найти возможности получения дохода, не использованные конкурентами. Рынки факторов производства сообщают предпринимателям информацию о ценах, технико-экономических характеристиках товаров, уровне издержек производства, объемах предложения и т.д.

На спрос на факторы производства влияет также то обстоятельство, что факторы производства могут использоваться их потребителями только во взаимодействии и взаимодополнении. Для организации производственного процесса требуются многие факторы: труд, земля, техника, сырье, энергия. Все они в большей или меньшей степени могут быть взаимодополняемыми и взаимозаменяемыми: живой труд может быть частично заменен техникой и наоборот - природные сырьевые материалы могут быть заменены ис​кусственными и т.д. Однако и труд, и техника, и сырье сопряжены, взаимо​дополняемы лишь в едином производственном процессе. По отдельности каждый из них бесполезен. Но при прочих равных условиях изменение цен на один из этих факторов вызывает изменение привлекаемого количества не только этого, но и сопряженных с ним факторов производства. Например, высокая заработная плата и относительно низкие цены на технику способны вызвать снижение спроса на труд и повышение спроса на машины, заменяющие рабочую силу, и наоборот.

Итак, спрос на факторы производства — это взаимозависимый процесс, где объем каждого привлекаемого в производство ресурса зависит от уровня цен не только на каждый из них, но и на все остальные сопряженные с ним ресурсы и факторы.

Влияние ограниченности ресурсов на предложение факторов производства
Предложение факторов производства - это то их количество, которое может быть представлено на рынках по существующим на данный момент ценам.

Предложение во многом зависит от специфики каждого конкретною фактора производства как экономического блага для осуществления производственной деятельности с целью получения дохода. В целом же особенности предложения обусловлены редкостью, ограниченностью экономических ресурсов, прежде всего таких, как земля, труд, природные ископаемые ресурсы сырья и продукты их переработки.

Ограниченность, редкость первичных экономических ресурсов и производных от них факторов производства относительна. Они редки и ограничены по сравнению с потребностью в них производства для выпуска необходимых в каждый данный момент конечных благ. Это означает, что предложение факторов производства испытывает на себе действие закона редкости, ограниченности ресурсов. В этом заключается важнейшая особенность всех рынков и, в частности, предложения любого фактора производства.

14. ВНП – основной макроэкономический показатель. ВНП и методы его расчета. Номинальный и реальный ВНП
Главным показателем при составлении национальных счетов служит валовой национальный продукт, или — кратко — ВНП. Он определяется как совокупная рыночная стоимость всего объема конечного производства товаров и услуг в экономике за один год. Важной отличительной чертой ВНП является исключение повторного счета при его определении. На каждой стадии его производства учитывается только добавочная стоимость. Добавленная стоимость есть рыночная цена объема продукции, произведенной фирмой, за вычетом стоимости потребленных сырья и материалов, приобретенных ею у поставщиков. 

С помощью ВНП делается попытка измерить объем годового выпуска товаров и услуг в экономике. Для того чтобы достигнуть указанной цели, необходимо со всей тщательностью исключить многие непроизводительные сделки, имеющие место в течение каждого года. 

ВНП может быть определен либо путем суммирования всех расходов на покупку всего объема произведенной в данном году продукции, либо посредством сложения всех доходов, полученных от производства всего объема продукции данного года.А также методом расчета по добавочной стоимости (производственный метод).

При расчёте ВНП по доходам суммируются:

1. все виды факторных доходов (заработная плата, процент и арендная плата);

2. чистая прибыль предпринимателей, т.е. дивиденды и нераспределенная прибыль;

3. три компонента, не являющихся доходами (амортизационные отчисления, или объём потреблённого капитала, косвенные налоги на бизнес и налоги на прибыль корпораций).

При расчёте ВНП по расходам суммируются расходы всех экономических агентов, которые используют ВНП. Эти суммарные расходы включают в себя четыре основных компонента:

· личные потребительские расходы, т.е. расходы домашних хозяйств на приобретение товаров длительного пользования и текущего потребления, на услуги (при этом не включаются расходы на покупку жилья);

· государственные закупки товаров и услуг, т.е. расходы на содержание армии, государственного аппарата управления, на содержание школ, институтов, органов здравоохранения и т.д.;

· чистый экспорт товаров и услуг за рубеж, рассчитываемый как разность экспорта и импорта. 

При расчёте ВНП производственным методом суммируется добавленная стоимость всех предприятий во всех отраслях экономики данной страны. Добавленная стоимость представляет собой разность между реализованной продукцией фирмы и стоимостью промежуточной продукции (сырья, материалов, услуг), купленной у фирм-поставщиков. Складывается ситуация, когда каждое предприятие покупает у предыдущего промежуточный продукт и добавляет к нему свою новую стоимость, которая как раз и является добавленной стоимостью. 

При всех трёх способах расчёта ВНП во внимание принимаются только конечные товары и услуги и исключаются промежуточный продукт и услуги. 

Необходимо различать:

Номинальный ВНП – это валовой продукт, стоимость которого выражена в текущих физических ценах. Взятый в динамике, он одновременно отражает изменение, как физического объёма продукта, так и уровня цен. Следовательно, в условиях инфляции он завышает результаты экономики и требует корректировки. 

Реальный ВНП – это валовой продукт, стоимость которого скорректирована на величину роста цен, отражающий их изменение. Кроме того, номинальный ВНП исчисляется в текущих ценах, а реальный – в неизменных ценах.

15. Инфляция: сущность, причины и виды. Антиинфляционная политика
Под инфляцией понимается дисбаланс спроса и предложения, проявляющийся в непрерывном и общем росте цен. Но это не означает, что в период инфляции все цены растут одинаково. На одни товары цены могут расти, а другие оставаться более-менее стабильными; Цены на одни товары могут расти быстрее, чем на другие. В основе этих явлений лежит разное соотношение между спросом и предложением, различная эластичность спроса по конкретным продуктам.

Виды инфляции:

1. С точки зрения проявления различают открытую и подавленную инфляцию.

Открытая инфляция характерна для стран рыночной экономики, где свободное взаимодействие спроса и предложения способствует открытому ничем не ограниченному росту цен. Хотя открытая инфляция и искажает рыночные процессы, все же она сохраняет за ценами роль сигналов, пока​зывающих производителям и покупателям сферы выгодного приложения капиталов.

Подавленная инфляция (скрытая инфляция) присуща экономике с командно-административным контролем над ценами и доходами. Жесткий контроль над ценами не позволяет инфляции открыто проявиться в росте цен. В такой ситуации она принимает скрытый характер. Внешне цены остаются стабильными, но так как масса денег возрастает, то их избыток вызывает товарный дефицит.

2. Другим критерием классификации инфляции выступает темп рост: цен. В этом плане выделяют три вида инфляции:

- умеренная (ползучая, «стабильные цены») инфляция, когда цены растут менее чем на 10% в год, стоимость денег практически сохраняется, отсутствует риск подписания контрактов в номинальных ценах. На Западе ее рассматривают как элемент нормального развития экономики, который не вызывает особого беспокойства;

-
галопирующая инфляция - рост цен измеряется двузначными и более цифрами в год, контракты «привязываются» к росту цен, деньги ускоренно материализуются. Считается, что она опасна для народного хозяйства и требует антиинфляционных мер;

- 
гиперинфляция — цены растут астрономическими темпами, расхождение цен и заработной платы становится катастрофическим, разрушается благосостояние даже наиболее обеспеченных слоев общества, бесприбыльными и убыточными становятся крупнейшие предприятия, она парализует хозяйственный механизм, поскольку резко усиливается эффект бегства от денег с целью превращения их в товары. Разрушаются экономические связи, осуществляется переход к бартерному обмену.

3. По степени сбалансированности роста цен выделяют два вида инфля​ции: сбалансированную и несбалансированную.

При сбалансированной инфляции цены различных товарных групп относительно друг друга остаются неизменными, а при несбалансированной цены различных товаров постоянно изменяются по отношению друг к другу, причем в различных пропорциях.

4. С точки зрения четвертого критерия различают ожидаемую и неожидаемую инфляцию. Под ожидаемой инфляцией понимается инфляция, которая предсказывается и прогнозируется заранее, неожидаемая — наоборот. 

Непредвиденная (неожидаемая) инфляция характеризуется внезапным скачком цен, что негативно сказывается на денежном обращении, системе налогообложения. В такой ситуации, если в экономике существовали инфляционные ожидания, население, опасаясь дальнейшего обесценения своих доходов, резко увеличивает расходы на приобретение товаров и услуг, что само по себе создает трудности в экономике и искажает реальную картину потребностей в обществе. Таким образом, внезапный скачок цен может спровоцировать дальнейшие инфляционные ожидания, которые будут подстегивать рост цен.

Причины инфляции:

Повышение цен и появление излишнего количества денег - это лишь внешние проявления инфляции, ее глубинной причиной является нарушение пропорций национального хозяйства в результате действия различных факторов:

· общеэкономические - экономическая политика правительства страны, стадия экономического цикла, уровень производства ВНП, наличие платежного кризиса и т.д.;

· социальные - принятие социальных программ и степень их реализа​ции, методы финансирования социальных программ;

-
финансово-кредитные — проведение мер, направленных на стабилизацию денежного обращения, денежно-кредитное регулирование экономики государством, роль Центрального Банка.

Все эти три причины взаимосвязаны и каждая по-своему может вести к росту или падению спроса и предложения, нарушая их баланс. Значение источников инфляции важно для выработки конкретных мер борьбы с инфляцией.

Типы инфляции:

1. Инфляция спроса - «Слиш​ком большое количество денег охотится за слишком малым количеством то​варов». Возникает, когда происходит:

· рост спроса со стороны населения, факторами которого выступают рост заработной платы и рост занятости;

· увеличение инвестиций, особенно на средства производства во время экономического подъема;

· рост государственных расходов (рост военных и социальных заказов).

2. Инфляция предложения - рост цен, спровоцированный увеличением издержек производства в условиях недоиспользования производственных ресурсов, ее иногда так и называют: инфляция издержек производства. В последнее время тип инфляции, при котором цены растут при снижении совокупного спроса, часто встречается в мировой практике.

Теория инфляции, обусловленной ростом издержек, объясняет рост цен такими факторами, которые приводят к увеличению издержек на единицу продукции. Повышение издержек на единицу продукции сокращает прибыль и объем продукции, который предприятия готовы предложить при существующем уровне цен. В результате уменьшается предложение товаров и услуг, и увеличиваются цены. Следовательно, по этой схеме не спрос, а издержки взвинчивают цены.

Антиинфляционная политика. 

Для антиинф-го регулир-я исп-ся 2 типа экономич пол-ки:

- направленная на сокр-е бюджетного дефицита, ограничение кредитной экспансии, сдерж-е ден эмиссии, регулирование темпа прироста ден. массы. 

- п. регул-я цен и доходов, цель –увязать рост заработка с ростом цен (индексация доходов, ограничение выдачи кредитов, заморажив-е зп).

(+стабил-я и стим-е пр-ва, соверш-е налоговой базы, созд-е рын инфраст-ры) 

Кривая Филипса (связь инф и безрабо-цы)

Чем выше безработица, тем меньше прирост денежной з/п, тем ниже рост цен, тем ниже инфляция и наоборот

16. Сущность безработицы, ее уровень и типы. Социально-экономические последствия безработицы
Экономическая ситуация считается благоприятной, если она характеризуется полной занятостью. Но что такое полная занятость? Понятие «полная занятость» с трудом поддается определению. На первый взгляд его можно трактовать в том смысле, что все самодеятельное население, т.е. 100% рабочей силы, имеет работу. Но это не так. Определенный уровень безработицы считается нормальным или оправданным. 

Рассмотрим виды безработицы:

1. Фрикционная безработица связана с поиском или ожиданием работы. В условиях, когда отсутствует принуждение к труду, всегда будут люди, находящиеся в состоянии перехода от одной работы к другой. Это может быть связано со сменой места жительства, с поисками высокооплачиваемой работы. Эти процессы способствуют повышению эффективности использования трудовых ресурсов, более рациональному их распределению.

2. Структурная безработица. Структура производства не может оставаться неизменной. В результате НТП, технологических изменений меняется и структура спроса на рабочую силу. Потребность в одних видах профессий сокращается, другие специальности исчезают вовсе. Зато появляется спрос на новые профессии. 

3. Циклическая безработица – безработица, вызванная спадом, т.е. той фазой экономического цикла, когда недостаточный спрос на капитальные и потребительские товары вызывает сокращение производства, заказов. В фазах оживления и подъема появляются новые рабочие места, безработица рассасывается.

Фрикционная и структурная безработица является неизбежной и составляет «естественный уровень безработицы». Естественный уровень безработицы связан с переливанием рабочей силы в поисках наиболее подходящих рабочих мест, с необходимостью переобучения новым специальностям. Естественная безработица свидетельствует о наличии прогрессивных процессов в обществе. Полная занятость не означает абсолютного отсутствия безработицы, она предполагает отсутствие только циклической безработицы. Естественная норма безработицы - это доля безработных, которая соответствует целесообразному уровню полной занятости в экономике. Естественный уровень безработицы сам по себе не является постоянным. Увеличение естественного уровня безработицы связано с институциональными изменениями: повышением количества женщин, желающих работать, увеличением числа молодых работников.

Уровень безработицы определяется как доля безработных в рабочей силе и выражается в процентах. Существуют определенные критерии, по которым человека официально относят к категории безработных: человек, не имеющий работы, но активно ищущий ее. Но особо тяжелы социальные издержки безработицы. «Циклическая безработица - это нечто большее, чем экономическое бедствие, это также и социальная катастрофа. Депрессия приводит к бездеятельности, а бездеятельность к потере квалификации, потере самоуважения, упадку моральных устоев, а также к общественным и политическим беспорядкам». 

С экономической точки зрения уровень жизни определяется, прежде всего, материальными потребностями, степенью удовлетворения пищей и одеждой, жилищем и предметами первой необходимости, а также многими услугами общественного характера.

Существуют следующие конкретные меры государственного вмешательства:

Гарантия минимума заработной платы. Гарантии подобного рода имеют исключительно социальное значение, поскольку образуют базу оплаты труда во всех сферах и пересчета уровня пенсий и пособий. Регулярный пересмотр размера минимальной заработной платы составляет основной элемент государственной «политики доходов».

Обеспечение занятости. Важной функцией государства в рыночной эко​номике является создание условий для реализации человеком способности к труду с целью получения дохода. К таким условиям относят: свободный выбор профессии, сферы и места трудовой деятельности; получение желаемого уровня общего и специального образования; материальная поддержка и переобучение временно незанятых в производстве лиц трудоспособного возраста.

Главной целью государственной политики в области занятости является удержание безработицы на «естественном уровне». Для этого, например, устанавливаются налоговые льготы предприятиям, увеличивающим число рабочих мест, организуются биржи труда и т.д.

Индексация фиксированных доходов - частичное возмещение государством денежных потерь населения в результате инфляционного роста цен на потребительские товары. Такое возмещение достигается пересчетом фиксированных доходов в соответствии с индексом цен потребительских товаров, входящих в прожиточный минимум.

Социальное равенство определяется, прежде всего, системой доходов - совокупность всех получаемых человеком денежных средств, необходимых для жизни.

Среди показателей, характеризующих социальную обеспеченность, чаще всего используются такие показатели, как «показатель уровня жизни», «качество жизни», которые показывают уровень потребления материальных благ на душу населения (продуктов питания, промышленных товаров, жилья и т.д.), а также уровень развития социальной обеспеченности (образование, культура, здравоохранение, отдых).

Доходы населения в любом обществе всегда дифференцированы, т.к. существуют персональные различия в образовании, обладании имуществом, способностях людей.

17. Банковская система и ее современное состояние
Современная банковская система - это сфера многообразных услуг своим клиентам - от традиционных депозитно-ссудных и расчетно-кассовых операций, определяющих основу банковского дела, до новейших форм денежно-кредитных и финансовых инструментов, используемых банковскими структурами.

Современная банковская система Росси представлена двумя уровнями: Центральный банк и система коммерческих банков. 

Банк – кредитная организация, которая имеет исключительное право осуществлять в совокупности следующие банковские операции:

· привлечение во вклады денежных средств юридических и физических лиц;

· кредитование юридических и физических лиц от своего имени и за свой счет на условиях возвратности, срочности и платности;

· открытие и ведение банковских счетов физических и юридических лиц;

· покупка у юридических и физических лиц и продажа им иностранной валюты (наличной и на счетах);

· привлечение и размещение драгоценных металлов во вклады;

· финансирование капитальных вложений по поручению владельцев или распорядителей депозитов.

Четкое определение банка прежде всего характеризуется тем, что банк в совокупности осуществляет 3 типа важнейших операций: депозитная, кредитная, расчетные.

Небанковская кредитная организация – это кредитная организация, имеющая право осуществлять отдельные банковские операции, предусмотренные Федеральным законом. Допустимое сочетание банковских операций для небанковских кредитных организаций устанавливается ЦБ РФ.

Формы небанковских организаций:

· банковские союзы, консорциумы, кредитные союзы, общества взаимного кредита – их задачами являются концентрация денежных ресурсов на какие-либо определенные цели, размещение полученных ресурсов среди конкретного круга пайщиков, участников. Если банки кредитуют практически любого платежеспособного клиента, то небанковские организации кредитуют только участников данного союза;

· инвестиционные фонды, пенсионные фонды, кредито-потребительские кооперативы – призваны аккумулировать свободные денежные средства граждан и инвестировать их в развитие экономики;

· расчетно-клиринговые центры, трастовые компании, лизинговые фирмы и т.д. 

Особую роль в двухуровневой банковской системе занимает Центральный банк. Он занимает верхний уровень системы и призван осуществлять регулирование и надзор за всеми участниками национальной банковской системы. Эти функции выполняются ими от имени государства. Но сам ЦБ является независимым учреждением от деятельности государственных органов власти. Сам банк независим от распорядительных и исполнительных органов власти, подотчетен законодательной власти. 

По видам собственности выделяют государственные, частные и смешанные банки.

В зависимости от организационно-правовой формы деятельности коммерческие банки бывают АО, ООО, коммандитными обществами, обществами со смешанным (иностранным) капиталом.

По территории деятельности банки бывают: республиканские и региональные, межрегиональные, местные, национальные, загрнаничные.

По степени независимости различают самостоятельные, дочерние, сателлиты (полностью зависимые), банки-агенты, связанные (участвующие в капитале друг друга), банки-консорциумы.

По наличию филиалов: с филиалами и без филиалов.

По степени диверсификации капитала: однопрофильные (занимающиеся только банковскими операциями) и многопрофильные.

По видам осуществляемых операций различаются:

· собственно депозитные банки, занимающиеся приемом депозитов и выдачей краткосрочных кредитов;

· инвестиционные банки – кроме депозитных операций, занимаются размещением собственных и заемных средств в ценные бумаги, выступают посредниками между предприятиями;

· ипотечные банки – аккумулируют средства юридических и физических лиц путем выпуска акций и облигаций. Они обеспечиваются недвижимостью, внесенной в банк в качестве уставного капитила и залога.;

· сберегательные;

· универсальные.

Для российской банковской системы характерна в большей степени универсальность банков с точки зрения выполнения операций.

18. Кредитно-экономическая политика: цели, инструменты, подходы
Сущность и функции кредита в его различных формах реализуются через кредитную систему. Традиционно кредитная система рассматривается в двух аспектах: функциональном и институциональном.

С точки зрения функционального аспекта, под «кредитной системой» понимается совокупность кредитных отношений, форм и методов кредитования, т.е. кредитная система, представлена банковским, коммерческим, потребительским, государственным и международным кредитом.

С точки зрения институционального аспекта, кредитная система представляет собой совокупность кредитных инструментов, создающих, аккумулирующих и предоставляющих денежные средства в ссуду фирмам, компаниям, отдельным лицам.

Кредитный институт (банк) – юр.лицо, которое для извлечения прибыли может осуществлять все или часть из следующих банковских операций:

· привлечение денежных средств физических и юридических лиц во вклады;

· размещение этих средств от своего имени и за свой счет;

· предоставление юридическим и физическим лицам кредитов;

· открытие и ведение банковских счетов физических и юридических лиц;

· осуществление расчетов по поручению владельцев сетов;

· инкассация денежных документов, средств и кассовое обслуживание;

· операции банков с ценными бумагами;

· привлечение и размещение драгоценных металлов;

· выдача гарантий.

Банковское законодательство РФ различает банки как классические кредитные организации, которые, прежде всего, имеют право осуществлять операции по привлечению средств на депозиты и предоставлять денежные средства в кредит. Банки вправе осуществлять классические банковские операции: пассивные (по привлечению средств) и активные (по выдаче кредитов). Небанковские кредитные организации имеют право только на отдельные банковские операции. Кредитные организации могут также осуществлять различные виды сделок: факторинговые (скупка векселей), трастовые (доверительное управление средствами к-л лица) и лизинговые (долгосрочная аренда элементов основного капитала) операции, выдавать поручительства, сдавать в аренду сейфы, консультировать и заниматься иной деятельностью, кроме производственной, торговой, страховой.

Для решения совместных задач, не преследующих цели извлечения прибыли, кредитные организации могут образовывать союзы и ассоциации, а для совместного осуществления банковских операций – группы и холдинги.

Кредитные системы отдельных стран имеют общие черты. Они складываются из банковской системы и совокупности «небанковских банков». В мировой практике небанковские кредитно-финансовые учреждения представлены инвестиционными фондами, страховыми компаниями, негосударственными пенсионными фондами, сберегательными кассами, ломбардами. Эти институты, формально не являясь банками, выполняют многие банковские операции и конкурируют с банками. Однако ядром кредитной системы государства остается банковская система.

18. Налоговая система: сущность, принципы и виды налогов
Налог - обязательный взнос в бюджет соответствующего уровня или во внебюджетный фонд, осуществляемый плательщиками в порядке и на условиях, определенных законодательными актами. 

Совокупность взимаемых в государстве налогов, сборов, пошлин и других платежей, а также форм и методов их построения образует налоговую систему. 

· Объектами налогообложения являются доходы (прибыль), стоимость определенных товаров, отдельные виды деятельности налогоплательщиков, операции с ценными бумагами, пользование природными ресурсами, имуществом юридических и физических лиц, передача имущества, добавленная стоимость продукции, работ и услуг и другие объекты, установленные законодательными актами. 

К элементам налога относятся: (1) субъект налога, или налогоплательщик - лицо, на которое законом возложена обязанность платить налог. Однако через механизм цен налоговое бремя может быть переложено на другое лицо, поэтому выделяется специально и носитель налога - лицо, которое фактически уплачивает налог; (2) объект налога - доход или имущество, с к-го начисляется налог; (3) источник налога - доход за счет к-го уплачивается налог ; (4) ставка налога - величина налога за единицу обложения (денежная единица доходов, единица земельной площади, единица измерения товара и т.п.).

Фискальная ф.-основная функция, характерная для всех государств. С помощью ее образуются гос-ые денежные фонды и создаются материальные условия для функционирования гос-ва. Социальная функция - проявляется в установлении налога на прибыль фирм и на личные доходы по прогрессивной шкале, т.е. налоги отвечают принципу социальной справедливости. Регулирующая функция - установление и изменение системы налогообложения; определении налоговых ставок, их дифференциации; предоставлении налоговых льгот - освобождение от налогов части прибыли и капитала с условием их целевого использования в соответствии с задачами государственной экономической политики.

Современные принципы налогообложения таковы:

1.Уровень налоговой ставки должен устанавливаться с учетом возможностей налогоплательщика, т.е. уровня доходов. 2.Налогооблажение должно носить однократный характер. 3.Обязательность уплаты налогов. 4.Система и процедура уплаты налогов должны быть простыми, понятными и удобными для налогоплательщиков и экономичными для учреждений, собирающих налоги. 5.Налоговая система должна быть гибкой и легко адаптируемой к изменяющимся общественно-политическим потребностям. 6.Налоговая система должна обеспечивать перераспределение создаваемого ВВП и быть эффективным инструментом государственной экономической политики.

Виды налогов: прямые - налоги на доходы и имущество: подоходный налог с граждан и налог на прибыль корпораций (фирм); на социальное страхование и на фонд заработной платы и рабочую силу (так называемые социальные налоги, социальные взносы); поимущественные налоги, в том числе налоги на собственность, включая землю и другую недвижимость; налоги на перевод прибыли и капиталов за рубеж и др. Они взимаются с конкретного физического или юридического лица, их называют налогами. косвенные - налоги на товары и услуги: налог с оборота - НДС; акцизы (налоги, прямо включаемые в цену товара или услуги); на наследство; на сделки с недвижимостью и ценными бумагами и др. 

В зависимости от использования налоги делятся Общие налоги используются на финансирование текущих и капитальных расходов государственного и местных бюджетов без закрепления за каким-либо определенным видом расходов. Специфические налоги имеют целевое назначение.
19. Экономический рост: сущность и факторы его определяющие, типы

Экономический рост – это тенденция изменения совокупных показателей развития национальной экономики за определенный промежуток времени, обычно за год.

Эконом-й рост находит свое выражение в изменении следующих показателей:

· увеличение реального объема ВНП и ЧНП за определенный период;

· увеличение ВНП и ЧНП на душу населения;

Первый показатель демонстрирует увеличение эконом-ой мощности страны. Второй показатель демонстрирует динамику жизненного уровня населения.

· увеличение национального богатства страны. Национальное богатство – это совокупность всех материальных и нематериальных благ, накопленных за всю историю существования страны;

Национальное богатство включает:

1. основные производственные фонды;

2. основные непроизводственные фонды (условия существования людей, школы, больницы, бассейны).

3. личное имущество граждан;

4. природное богатство страны (леса, вода, зем. недра); 

5. накопленные духовные ценности (культура, генофонд страны).

Факторы экономического роста.

Тот или иной тип экономического роста складывается под воздействием определенного набора факторов экономического роста. Этих факторов может быть выделено множество. Их действие может взаимоуравновешиваться, усиливаться за счет других условий или факторов, затормаживаться. Иногда влияние некоторых факторов очень трудно определить. По этому, когда исследуются факторы роста, принимаются во внимание основные, те, которые практически всегда результативны, в частности, обеспеченность экономики природными ресурсами, наличие и степень развитости трудовых ресурсов, размер основного капитала и технологическое обеспечение производства. Эти факторы дают возможность физического роста объема производства, поэтому их называют факторами предложения.

Факторы предложения предопределяют возможность экономического роста, но это не означает, что реальный рост объема производства действительно произойдет. Расширение производства произойдет лишь в том случае, если будут потребляться произведенные в народном хозяйстве блага. Значит, экономический рост возможен лишь в случае повышения уровня совокупности расходов населения, т.е. в условиях развития спроса на продукцию. Спрос обеспечивает наиболее полное вовлечение ресурсов в экономический оборот.

Однако и этого не достаточно для обеспечения оптимальных темпов экономического роста. Необходимо рациональным образом распределит ресурсы и посредством этого обеспечить получение максимального количества полезной продукции.

Таким образом, экономический рост предполагает взаимодействие факторов предложения и факторов спроса. Характер такого взаимодействия может быть отражен с помощью кривой производственных возможностей.

Экономический рост определяется смещением кривой производственных возможностей вправо. Он происходит под воздействием природных ресурсов, количества и качества трудовых ресурсов, объема основного капитала и технологий. Однако для его реализации существенны и полная занятость, и оптимальное распределение ресурсов. Под действием отмеченных факторов кривая производственных возможностей может сместиться вправо, но это движение зависит от площади, ограниченной кривой производственных возможностей. Приведенные факторы даны относительно экономического роста вообще, но их можно адаптировать к типам экономического роста. 
Различают экстенсивный и интенсивный типы экономического роста. Экстенсивным называется тип, при кот увеличение производства достигается за счет увеличения кол-ва используемых ресурсов. Интенсивный тип характеризуется увеличением объемов производства за счет повышения качества используемых факторов – новой технологии производства, новых методов организации производственных процессов, реализация достижений НТП.

Для экстенсивного типа характерен рост трудозатрат, выражающихся посредством увеличения численности занятых в народном хозяйстве работников и среднего количества отработанных часов. Факторами интенсивного типа экономического роста выступают технический прогресс, объем капиталовложений, образование и профподготовка, эффективность, размещение ресурсов и пр. За счет этих факторов обеспечивается рост производительности труда. Таким образом, экономический рост достигается благодаря увеличению трудовых затрат и повышению производительности труда. 
20 Цикличность - всеобщая форма развития. Экономический цикл и его основные фазы
Характерной четой рыночной экономики является цикличность ее развития. Это означает, что движение вперед – коммерческий рост, осуществляется через прохождение определенных фаз, которые периодически повторяются.

Цикличность в экономике обнаруживается в колебаниях производства от подъема к спаду и обратно.

Выделяют длинноволновые циклы, протяженностью от 45 до 50 лет и обычный цикл (нормальный) в среднем от 6 до 10 лет.

Выделяют следующие фазы:

- пик;

- кризис;

- спад;

- дно;

- восстановление;

- процветание.

Центральной фазой экономического цикла является фаза кризиса. Она характеризуется глубокими нарушениями равновесия между спросом и предложением.

Спрос начинает все больше отставать от предложений и как следствие кризис – спад производства.

Кризис характеризуется:

· Масса товаров не проходит сбыт;

· Вместо роста наступает падение производства;

· Издержки производства растут, так как производственные мощности не загружены полностью;

· Целый ряд предприятий разоряется, будучи не в состоянии покрыть растущие издержки;

· Растет армия безработных;

· Лихорадит денежную систему, так как все ведут погоню за наличными деньгами, но не у многих они имеются;

· Растет процентная ставка;

· Вслед за промышленными предприятиями терпят банкротство банки

Итогом кризиса является восстановление баланса на товарном рынке, т.е. баланса между спросом и предложением.

Восстановление равновесия происходит жестким насильственным путем, т.е. какая-то часть товаров либо уничтожается, либо сбывается за границу, какая-то часть сходит со сцены, снижается жизненный уровень населения и др.

Выяснилось, что кризисы приходят и уходят, а экономическое развитие продолжается.

Главное достижение кризиса жесткое оздоровление экономики, восстановление ее сбалансированности и тем самым создать основы для будущего экономического роста.

Дно (депрессия) характеризуется:

· падение роста производства прекращается, но роста нет;

· прекращаются массовые банкротства;

· торговля носит вялый характер;

· низкий уровень банковского процента, близкая норма прибыли.

· Низкая з/п.

Фаза депрессии знаменательна тем, что в ходе ее создаются предпосылки для нового этапа экономического роста.

В период депрессии предпринимаются условия в ходе кризиса ищут способ оживить свое производство. В условиях низкого спроса они, тем не менее, стремятся завоевать рынок, а для этого снизить издержки и повысить количество своей продукции. С этой целью они начинают обновлять свой основной капитал, т.е. заменять оборудование, обновлять технологию. Это и становится импульсом к развитию, так как обновление оборудования – это новые капиталовложения, новые заказы – это расширение спроса на сырье и рабочую силу, следовательно, расширенный спрос на товары и услуги.

Вывод: Обновление основного капитала знаменует переход от фазы депрессии к фазе восстановления (оживления).

Фаза восстановления (оживления):

· происходят массовые обновления основного капитала;

· объем производства постепенного восстанавливается до предкризисного уровня;

· снижаются издержки производства;

· растет норма прибыли;

· уменьшается безработица;

· начинается рост з/п.

Как только экономика пройдет предкризисный, уровень развития производства наступает фаза подъема.

 Фаза подъема характеризуется:

· ускорением темпов роста производства

· высоким уровнем занятости;

· повышением з/п;

· постепенным повышением товарных цен;

· расширением размера кредита, предоставляемого банком.

В ходе подъема постепенно накапливаются предпосылки для нового кризиса, увеличиваются диспропорции в развитии различных отраслей. Производство ВНП постепенно перестает соответствовать размеру расходов потребителей инвесторов, на складах накапливаются нереализованные товары и все повторяется вновь.

ВЫВОД: Цикличность это своего рода механизм саморегулирования экономики и преодоления накапливающихся противоречий, следовательно, цикличность – необходимая черта рыночной экономики.

Причины цикличности вызывающие кризисные потрясения делятся на внутренние и внешние.

Внутренние – это те, которые в самой экономической системе, нарушения баланса. Материальной основой повторяемости кризисов срок службы основного капитала.

Внешние:

- случайные события, политические потрясения;

- изменение численности населения;

- инвестиционные расходы, связанные с нововведениями и др.

- монетарные причины и т.д.

21. Сущность и принципы построения финансовой системы государства. Финансовый рынок и финансовая политика государства
Совокупность финансовых отношений национальной экономики образует финансовую систему государства. Она состоит из централизованных, децентрализованных финансов и финансов домохозяйств.

Централизованные финансы – это государственная бюджетная система. Государственный кредит, специальные внебюджетные фонды, фонды имущественного и личного страхования. 

Децентрализованные финансы – финансы фирм и предприятий различных форм собственности. Это финансовые отношения между юридическими лицами и государство, юридическими и физическими лицами. 

Финансы домохозяйств – это личные финансы, т.е. финансовые отношения между физическими лицами, совместно проживающими и ведущими общее хозяйство. (В отличие от семьи, домохозяйство может включать, кроме родственников, также людей, которые полностью или частично вносят свою долю в бюджет домохозяйства, а также может состоять из одного человека, обеспечивающего себя материально.)

Каждое звено финансовой системы представляет собой определенную сферу финансовых отношений, а финансовая система в целом – совокупность различных сфер финансовых отношений, в процессе которых образуются и используются фонды денежных средств.

Особое значении имеют государственные финансы. Принципом их построения является фискальный федерализм, при котором осуществляется четкое разграничение функций между различными уровнями системы. 

Финансовые отношения, сознательно осуществляемые и регулируемые с участием государства, формируют финансовую политику. Финансовая политика складывается из двух направлений деятельности государства: в области налоговых изъятий и в области государственных расходов, а также процессов перераспределения денежных ресурсов и создания государственного бюджета.

Исходным теоретическим основанием финансовой политики выступает фискальная политика, как совокупность мер по сознательному манипулированию налогами и государственными расходами. 

В современной экономической теории существуют различные точки зрения на методы проведения фискальной политики государства.

Сторонники кейнсианского направления традиционно ориентируются на создание эффективного совокупного спроса как стимула экономического развития. Поэтому они рассматривают сокращение налогов как основной фактор роста совокупного спроса и, соответственно, реального объема производства. Одновременно в краткосрочном периоде будет происходить сокращение поступлений в бюджет, следствием чего является образование или увеличение бюджетного дефицита.

Сторонники теории «экономики предложения» рассматривают уменьшение налоговых ставок как фактор увеличения совокупного предложения. Они считают, что уменьшение налогового бремени приводит к росту доходов:

населения, а следовательно, к росту сбережений,

бизнеса, а следовательно, к увеличению прибыльности инвестиций.

Таким образом, сокращение налогов вызывает рост национального производства и дохода, что, в свою очередь, не только не уменьшает налоговые поступления в бюджет и не вызывает бюджетного дефицита, но при более низких ставках налогов обеспечивает рост налоговых поступлений в бюджет за счет расширения налоговой базы.

22. Сущность и принципы построения финансовой системы государства. Финансовый рынок и финансовая политика государства
Финансы - это совокупность денежных отношений, организованных государством, в процессе которых осуществляется фоpмиpование и использование общегосударственных фондов денежных средств для осуществления экономических, социальных и политических задач.

Основу финансовой системы составляют денежные фонды. Под денежными фондами (или денежными, финансовыми активами) следует понимать определенные суммы денег или других ценных бумаг. 

В странах рыночной экономики финансовая система включает такие составляющие: 

* государственный бюджет;

* местные финансы;

* специальные фонды, финансы государственных корпораций (предприятий). 

Финансовую систему можно рассматривать по внутреннему строению и по организационной структуре.

По внутреннему строению финансовая система представляет собой совокупность относительно обособленных взаимосвязанных сфер и звенья финансовых отношений, отображающих специфические формы и методы обмена, распределения и перераспределения ВВП. Выделение составных элементов внутреннего строения финансовой системы производится по признаку каналов движения денежных потоков и места концентрации финансовых ресурсов. Концентрация финансовых ресурсов производится в соответствующих денежных фондах, которые могут выступать признаком выделения отдельных звеньев финансовой системы.

Внутренняя сторона финансовой системы складывается из сфер и звеньев. Сфера характеризует обобщенную по определенным признакам совокупность финансовых отношений. Выделяется четыре сферы: 

* уровень микроэкономики - финансы субъектов хозяйствования; 

* уровень макроэкономики - государственные финансы; 

* уровень мирового хозяйства - международные финансы;

* обобщающий уровень - финансовый рынок. 

Звенья показывает обособленную часть финансовых отношений. Ее выделение производится по признаку наличия или обособленного фонда финансовых ресурсов, или специфических форм и методов финансовых отношений. 

Сфера финансов субъектов хозяйствования не делится на отдельные звенья, поскольку они имеют общие принципы организации и методы ведения финансовой деятельности. Существуют определенные особенности, связанные с формой собственности или отраслевой спецификой. Однако они не настолько существенны, чтобы на их основании выделять отдельные звенья. 

Сфера государственных финансов характеризует финансовую деятельность государства. Она включает такие звенья: бюджет государства, государственный кредит, фонды целевого назначения, финансы государственного сектора.

Сфера международных финансов отображает обменные и перераспределительные отношения на мировом рынке и включает три направления: международные расчеты; финансы международных политических, экономических, гуманитарных организаций, международные финансовые институты.

Сфера финансового рынка охватывает кругооборот финансовых ресурсов как специфического товара. Финансовый рынок делится на рынок денег и капиталов.

Финансовый рынок представляет собой организованную или неформальную систему торговли финансами. На этом рынке происходит обмен деньгами, предоставление кредита и мобилизация капитала. Основную роль здесь играют финансовые инструменты, направляющие потоки денежных средств от собственников к заемщикам. Товаром выступают деньги и ценные бумаги.

Финансовый рынок предназначен для установления непосредственных контактов между покупателями и продавцами финансовых pесуpсов. Принято выделять несколько основных видов финансового рынка: 

- валютный рынок; 

-рынок золота;

- рынок капиталов.

На валютном рынке совершаются валютные сделки через банки и другие кредитно-финансовые учреждения. 

На рынке золота совершаются наличные, оптовые и другие сделки с золотом.

На рынке капиталов аккумулируются и образуются долгосрочные капиталы и долговые обязательства. Он является основным видом финансового рынка в условиях рыночной экономики, с помощью которого компании изыскивают источники финансирования своей деятельности. Рынок капиталов иногда подразделяется на рынок ценных бумаг и рынок ссудных капиталов. Рынок ценных бумаг, в свою очередь, подразделяется на первичный и вторичный, биржевой и внебиржевой.

Первичный рынок ценных бумаг - выпуск и первичное размещение ценных бумаг. На этом рынке компании получают необходимые финансовые ресурсы путем продажи своих ценных бумаг.

Вторичный рынок предназначен для обращения ранее выпущенных ценных бумаг. На вторичном рынке компании не получают финансовых pесуpсов непосредственно, однако этот рынок является исключительно важным, поскольку дает возможность инвесторам при необходимости получить обратно денежные средства, вложенные в ценные бумаги, а также получить доход от операций с ними.

Биржевой рынок представляет собой рынок ценных бумаг, осуществляемый фондовыми биржами. Порядок участия в торгах для эмитентов, инвесторов и посредников определяется биржами. Финансовый рынок представляет собой организованную или неформальную систему торговли финансовыми инструментами. На этом рынке происходит обмен деньгами, предоставление кредита и мобилизация капитала. Основную pоль здесь играют финансовые инструменты, направляющие потоки денежных средств от собственников к заемщикам. Товаром выступают деньги и ценные бумаги.

Внебиржевой рынок предназначен для обращения ценных бумаг, не получивших допуска на фондовые биржи.

Определение финансовой политики определяется ее основными целями, к которым можно отнести следующие:

1) Повышение объема и эффективности использования финансовых ресурсов.

2) Оздоровление и структурная перестройка экономики: повышение в общем объеме производства доли отраслей второй группы, снижение затрат на ВПК, упорядочивание денежного обращения, и в перспективе восстановление конвертируемости рубля.

3) Достижение более высокого уровня жизни населения на основе развития отраслей промышленности и сельского хозяйства. 

Некоторые экономисты выделяют также и другие цели проведения финансовой политики, такие как: снижение темпов инфляции, сглаживание экономических циклов (при этом в первую очередь понимается использование финансовой политики в качестве инструмента для борьбы со спадами). Однако легко заметить, что указанные цели являются по своей сути производными от задачи финансовой политики обеспечить высокое благосостояние всего населения.

Экономисты разделяют ф.п. на три вида: политика экономического роста, политика стабилизации и политика ограничения деловой активности.

Под политикой экономического роста, понимают систему финансовых мер, направленных на увеличение фактических объемов валового национального продукта и повышение уровня занятости. Данная стимулирующая финансовая политика включает: 

— рост государственных расходов;

— снижение налогового бремени.

Другими словами, если в настоящее время имеется сбалансированный бюджет, финансовая политика должна двигаться в направлении бюджетного дефицита в период спада или депрессии.

Если же правительство использует меры фискальной политики и политики государственных расходов, пытаясь удержать объем выпуска продукции на его типичном для рассматриваемой страны уровне и поддержать стабильность цен, то считается, что государством проводится политика стабилизации.

Кроме налогового существует еще ряд важных встроенных стабилизаторов, которые в своей совокупности уравновешивают экономическую систему страны. Среди них можно выделить следующие четыре, а именно:

1. Социальные выплаты, включая пособия по безработице. Другие типы пособий — такие, как благотворительные выплаты вне рамок системы социального страхования, — по характеру своего автоматического антициклического регулирования также относятся к стабилизирующему типу. 

2. Актуальные для развитых капиталистических стран программы помощи фермерам: когда платежеспособный спрос сокращается и цены на сельскохозяйственные продукты падают, федеральное правительство субсидирует фермеров, поглощая излишки продукции, когда же надвигается инфляция и цены растут, государство выбрасывает на рынок закупленную ранее продукцию, поглощая излишние денежные средства, что ослабляет любую тенденцию в экономике.

3. Эффект надежности компаний. Практика показывает, что с целью создания иллюзии стабильного дохода корпорации, акционерные общества другие подобные юридические лица сохраняют прежний уровень выплачиваемых дивидендов, даже если их доходы меняются в течение короткого отрезка времени. Это ведет к ослаблению спроса на товары и услуги, который иначе был бы предъявлен вкладчиками, получившими, например, повышенные прибыли с их ценных бумаг. В другом случае наблюдался бы обратный эффект, который также привел бы к стабилизации ситуации.

4. Инертность склонности к потреблению. Так, индивид, стремясь поддержать привычный жизненный уровень, медленно приспосабливается к повышению своего дохода.

В свою очередь политика ограничения деловой активности, напротив направлена на уменьшение реального объема ВНП по сравнению с его потенциальным уровнем и применяется правительством в период подъема или бума с целью избежания кризиса перепроизводства и инфляции, возникающей вместе с избыточным спросом.

Реализация финансовой политики проводится в три этапа:

1. Выработка научно обоснованных концепций развития финансов, которая формируется на основе изучения требований экономических законов, всестороннего анализа перспектив совершенствования производства и состояния потребностей населения.

2. Определение основных направлений использования финансов на перспективу и текущий период, то есть выработка стратегии и тактики финансовой политики. Здесь, исходя из поставленных целей, учитывают возможности роста и падения финансовых ресурсов, а также внешние и внутренние политико-экономические факторы.

3. Собственно осуществление практических действий, направленных на достижение поставленных целей.

Естественно, что прямое влияние финансовой политики на экономику начинается лишь на третьем этапе, но определяется оно содержанием двух предыдущих ступеней. Однако такой механизм верен только частично, так как не учитывает все возможности финансового регулирования. 

Известно, что существуют два типа финансовой политики: 

а) дискреционная политика или политика, проводимая непосредственно правительством; 

б) недискреционная финансовая политика, то есть встроенные стабилизаторы.

Под недискреционной финансовой политикой понимают ряд способностей налоговой системы к самостоятельной стабилизации, то есть некоторые ее особенности, позволяющие регулировать экономическую деятельность в стране без непосредственного вмешательства каких-либо управляющих органов.

Под дискреционной политикой понимается сознательное манипулирование налогами и правительственными расходами с целью изменения реального объема национального производства и занятости, контроля над инфляцией и ускорения экономического роста. 

Основными орудиями дискреционной финансовой политики являются:

— общественные работы и другие программы, связанные с расходами;

— социальные программы;

— правительственные закупки;

— государственные инвестиции;

— изменение расходов трансфертного или перераспределительного типа;

— управление налоговым гнетом.

Таким образом, можно найти два главных элемента, составляющих финансовую политику: 

1) Политика в области государственных расходов - к нему можно отнести все программы, связанные с государственными расходами (общественные работы; государственные программы расходов на социальные нужды; правительственные закупки и инвестиции).

2) Фискальная политика. Сущность ее заключается в искусном изменении налогового бремени в течение всего экономического цикла (1 - налоги на доходы и имущество: подоходный налог с граждан и налог на прибыль фирм; на социальное страхование, на фонд заработной платы и на рабочую силу (социальные взносы); поимущественные налоги, в том числе налоги на собственность, включая землю и другую недвижимость, налог на перевод прибыли и капиталов за рубеж.2 - налоги на товары и услуги; налог с оборота или налог на добавленную стоимость; акцизы (прямо включаются в цену товаров и услуг); на наследство; на сделки с недвижимостью и ценными бумагами и другие).

Подводя итог, хотелось бы особенно отметить, что в любом случае государство, имея возможность применять все элементы финансовой политики, обладает мощнейшим инструментом, позволяющим весьма эффективно бороться с любыми трудностями, которые бы не постигли переходную российскую экономику. Важно лишь со знанием дела использовать имеющиеся средства, последовательно и правильно продвигаться по пути укрепления экономики и возрождения России.

23. Госбюджет, его сущность и структура. Проблема бюджетного дефицита и госдолга
Госбюджет – это годовой план гос-ых расходов и источников их финансового покрытия, компромисс между основными группами носителей различных соц-эк-их интересов в стране. 

Бюджетная система РФ включает три звена: Фед бюджет, бюджеты нац.-гос-х и адм-х образований, местные бюджеты. Все они функционируют автономно, каждый имеет зак-но определенный источник доходов и расходов. 
Структура (эк-ки разв-х стран): 

Расходы: Затраты на социальные услуги, здравоохранение, образование, социальные пособия, субсидии бюджетам местных властей на эти цели (40 – 50%); Затраты на хозяйственные нужды: капиталовложения в инфраструктуру, дотации государственным предприятиям, субсидии сельскому хозяйству, расходы на осуществление государственных программ (10–20%) Расходы на вооружение и материальное обеспечение внешней политики, включая содержание дипломатических служб и займы иностранному государству (10–20%) Административно-управленческие расходы: содержание правительственных органов, полиции, юстиции и пр. (5–10%) Платежи по государственному долгу (7–8%). 

Доходы: Налоги (в том числе акцизные сборы, таможенные пошлины, гербовый сбор) (75–85%); Неналоговые поступления: доходы от государственной собственности, торговли (5–8%) Взносы в государственный фонды: социального страхования, пенсионный, страхования от безработицы (10–12%)

Превышение расходов над доходами ведет к образованию бюджетного дефицита, который покрывается государственными займами (внутренними и внешними). 

Они осуществляются в виде продажи гос. ЦБ, займов у внебюджетных фондов и получения кредитов у банков или путем дополнительной эмиссии денег (часто исп-ся в критических ситуациях – во время войны, длительного кризиса) Последствия: развивается неконтролируемая инфляция, подрывая стимулы для долгосрочных инвестиций, раскручивается спираль цены – заработная плата, обесцениваются сбережения населения, воспроизводится бюджетный дефицит.

Задолженность правительственных органов накапливается и превращается в госдолг + % по нему. Госдолг растет в разных странах разными темпами. Превышение госдолга ВВП более в 2,5 раза считается опасным для стабильности экономики, особенно для устойчивого денежного обращения. Госдолг подразделяется на внутренний и внешний, а также на краткосрочный (до 1 года), средн​есрочный (от 1 до 5) и долгосрочный (свыше 5). Наиболее тяжелыми являются краткосрочные долги. По ним скорее приходится выплачивать основную сумму с высокими процентами. Такую задолженность можно пролонгировать, но это связано с выплатой процентов на проценты. Государственные органы стараются консолидировать краткосрочную и среднесрочную задолженность, то есть превратить ее в долгосрочные долги, отложив на длительный срок выплату основной суммы и ограничиваясь ежегодной выплатой процентов. 

Внешний государственный долг - это долг иностранным государствам, организациям и лицам. Этот вид долга ложится на страну наибольшим бременем, т.к. для его погашения государство должно отдавать какие-нибудь ценные товары, оказывать определенные услуги.

Внутренний долг государства - долг своему населению - приводит, прежде всего, к перераспределнию доходов внутри страны. Утечки товаров или услуг обычно не происходит, но возникают определенные изменения в экономической жизни, последствия которых могут быть весьма значительными.

24.Валютный рынок. Механизм функционирования валютного рынка
Валютный рынок представляет собой ту часть системы экономических отношений, кот. возникают в процессе валютных сделок между их субъектами. Определяющими субъектами в осуществлении валютных сделок выступают коммерческие банки и др. фин. учреждения, включая валютные биржи. Подавляющая часть валютных операций осуществляется по текущим и срочным банковским счетам, когда одни банки выступают в качестве продавцов, а другие – в качестве покупателей. Эта форма торговли называется межбанковским валютным рынком. На валютном рынке, как и на других рынках, действуют законы спроса и предложения. Валютный рынок может функционировать при плавающем валютном курсе (свободное установление соотношения курсов валют) и фиксированном валютном курсе (когда центральный банк путем валютных интервенций поддерживает курс в фиксированном, неизменном положении). При действии системы плавающих валютных курсов повышение цены равновесия называется удорожанием валюты, а понижение – обесцениванием. В условиях системы фиксированных курсов в первом случае речь идет о ревальвации валюты, а во втором – девальвации.

Курс иностранной валюты зависит от ряда факторов. Он повысится в том случае, если в данной стране будут происходить: рост ден. массы и ВВП, ухудшение платежного баланса, понижение процентных ставок, развертывание инфляции.

Обобщающим аспектом, в кот. находит свое проявление валютный курс, представляется установлением внутреннего и внешнего равновесия. Внешнее равновесие предполагает достижение сбалансированности внешних платежей как средства поддержания относительно стабильного валютного курса. Внутреннее равновесие сориентировано на обеспечение совокупного спроса, соответствующего полной занятости. Внутреннее и внешнее равновесие нередко вступают в противоречие. 

При системе гибкого (плавающего) курса валюты внимание концентрируется прежде всего на внешнем равновесие, кот. дополняется стимулированием внутреннего совокупного спроса с помощью ден. – кредитной и финансовой политики, что ведет к повышению конкурентоспособности валюты по сравнению с иностранной. Поэтому при гибких валютных курсах ден. политика оказывает более значительное воздействие на национальное производство, национальный доход страны, чем при фиксированных курсах.

Бюджетная политика (рост государственных расходов, снижение уровня налогов) тоже ведет к расширению совокупного спроса, но одновременно вызывает рост процентных ставок и приток иностранного капитала, что содействует укреплению национальной валюты.

Итогом всех внешнеэкономических операций страны выступает ее платежный баланс, отражающий соотношение поступлений и платежей за определенный период времени. Главной составной частью платежного баланса явл. торговый баланс как выражение соотношения между экспортом и импортом товаров и услуг.

В отношении сложившейся ситуации в России, когда налицо политическая и экономическая нестабильность, резкое ухудшение положения на внешних рынках в результате колебаний на них спроса и цен на экспортируемые товары, практически сложно однозначно определить предпочтительность фиксированного или плавающего (гибкого) валютного курса.
